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Seit ihrer Griindung im Jahr 1991 ist
die ENMIC AG in die Spitzengruppe
namhafter Unternehmen hinein-
gewachsen und steht filir Vertrieb und
Service im IT-Bereich auf hichstem
Niveau. Unsere Kompetenz beruht auf
langjdhriger Erfahrung — die Kenntnis
des deutschen wie des globalen
ktes, die Fihigkeit, aktuelle Trends
und kontinuierlichen Bedarf zu unter-
scheiden, sichern ENMIC diesen Erfolg.
Unser Team handelt innovativ. Vor
unseren Augen steht das Ziel, die
gefragteste Handelsplattform fiir den
deutschen IT-Markt zu sein.
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Since its foundation in 1991,
ENMIC AG has joined the top league
of renowned companies. Our IT sales
and service standards are at the
highest level. Our competence is based
on many years of experience. Knowing
German and global markets, being
able to distinguish between latest
trends and continuous demand en-
sures ENMIC's success. Our team
is innovative. We aim at being the
most frequented trade platform
for the German IT market.



ARCTIC COOLING

{eDEXATEK

Mit Artikeln aus den Bereichen Grafik-
karten und Kiihlsystemen, TV-/Sat-
und DVBT-Hardware deckt ENMIC
simtliche Segmente des Consumer-
Marktes ab, von Low End bis zur State-
of-the-Art-Lésung. Wichtig allein sind
exklusive, marktrelevante Produkte.
Als Reprdsentant namhafter asiati-
scher Hardwarehersteller beschrénkt
sich ENMIC nicht auf Vertrieb und
Service rund um aktuelle Technolo-
gien: wir handeln als Partner,

Alle integrierten Dienstleistungen —
PR, Logistik und Vertrieb —setzt ENMIC
in Deutschland um. Damit reagieren
wir immer zeitnah, kostenbewusst
und kundenfreundlich vor Ort fiir die
Hersteller.

With products from the fields of
graphic cards and coolers, TV-, satel-
lite- and DVBT-hardware, ENMIC
covers all segments of the consumer
market - from Low End to state-of-the-
art solutions. What counts are exclu-
sive, market-relevant products. ENMIC,
representing renowned Asian hard-
ware manufacturers, does not restrict
itself to the sale and service of latest
technologies, but rather acts as a
partner.

Any integrated services, such as PR,
logistics and sales are provided by
ENMIC in Germany. This enables us to
always be up-to-date, cost-effective
and customer-friendly here on behalf
of the manufacturers.



ENMIC Team

Matthias Krohn, Dirk Rahn
Vorstand [ Managing Board

After-Sales Service

Wo Distributoren lediglich bis zum
Einzelhandel sehen, erfasst unser Blick
ebenso die Kundenbasis. Der Manu-
facturers Representative ENMIC leistet
gegeniiber den Endkunden Support-
Kommunikation von der Produkt-
information bis in den After-Sales-
Bereich. Diese Integration steht bisher
einzigartig in der IT-Branche, Sie
garantiert unseren Vorteil.

ENMIC festigt seinen Erfolg durch
Kooperation. Unsere Motivation sind
neue Partnerschaften zur Unter-
nehmens- und Marktentwicklung.
Wir wollen gemeinsam wachsen.
Geschwindigkeit bestimmt den IT-
Markt. Das Team von ENMIC setzt
weiterhin Mafistibe.
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While distributors only look as far as
the retailer, we also focus on con-
sumers. As the manufacturers’
representative, ENMIC provides
consumers with support commu-
nication, ranging from product
information to the after sales area.
Such integration is still unigue in the
IT industry and ensures our advantage.

ENMIC strengthens its success by way
of cooperation. We are keen on finding
new partnerships for corporate and
market development. We aim at grow-
ing jointly. The IT market is determined
by speed. The ENMIC team continues
to set standards.



